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• Увеличивается вычислительная мощность мобильных
устройств

• Уменьшается размер выпускаемых мобильных устройств

• Снижается энергопотребление этих устройств

• Растет их популярность. Смартфоны становятся
полноценными компьютерами

• Растет количество софта выпускаемого под мобильные
устройства

• Происходит интеграция мобильной связи и Интернет

Это лишь некоторые, но основные факторы, которые
говорят о том, что всё, что актуально для полноценных

ПК станет актуальным для мобильных устройств.

А вы готовы к этому?

Глобальные тренды индустрии
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Новый рынок, новые возможности,
новые требования

Появляется рынок совершенно разнообразного ПО –
появляются новые требования к каналам продаж
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Если СЕГОДНЯ достаточно защититься от попадания софта в свободный
доступ, защититься от несанкционированного использования
пользователями (супердистрибуция) и дать пользователю
возможность попробовать продукт прежде чем он его купит

То ЗАВТРА для того, чтобы зарабатывать нужно будет использовать те
модели, которые сейчас актуальны при Интернет дистрибуции. 
У user`а появляется больше выбора, увеличивается конкуренция, 
поэтому знание рынка и гибкость – залог успеха.



Где есть возможности и как их реализовать?

Работа с клиентом на всех этапах принятия
решения о покупке
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- Клиент должен узнать

- Клиент должен посмотреть

- Клиент должен попробовать

- Клиент должен оплатить

- Клиент должен получить

- Клиент должен узнать о новых версиях



Больше возможностей с меньшими затратами

Программный продукт нужно не только продавать, но и
эффективно его продвигать. Управление активацией – вот
мощный метод дистрибуции со множеством преимуществ.

расширениерасширение каналовканалов продажпродаж ((возможностьвозможность распространятьраспространять
демодемо версииверсии нана любыхлюбых носителяхносителях ии черезчерез любойлюбой каналканал))

значительноезначительное снижениеснижение трафикатрафика пользователяпользователя

индивидуальныйиндивидуальный подходподход кк партнерампартнерам ии дистрибуторамдистрибуторам

дополнительныедополнительные маркетинговыемаркетинговые возможностивозможности

отслеживаниеотслеживание эффективностиэффективности каналовканалов сбытасбыта

привлечениепривлечение большегобольшего числачисла клиентовклиентов заза счетсчет быстройбыстрой ии
недорогойнедорогой доставкидоставки продуктапродукта

……кромекроме этогоэтого, , нужнанужна возможностьвозможность комбинироватькомбинировать продажипродажи сс РСРС
версиямиверсиями программпрограмм!!
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Что необходимо

ИдеальноИдеально соответствоватьсоответствовать концепцииконцепции
распространенияраспространения ПОПО попо привычнымпривычным ии эффективнымэффективным
моделяммоделям ((Try&Buy, Try&Buy, ПодпискаПодписка, , ограничениеограничение функцийфункций ии
тт..дд.).)..

МоделиМодели лицензированиялицензирования должныдолжны легколегко настраиватьсянастраиваться
вв соответствиисоответствии сс политикойполитикой распространенияраспространения ии
продвиженияпродвижения продуктапродукта..

БытьБыть доступнымдоступным пользователюпользователю. . ИметьИметь многомного каналовканалов
продвиженияпродвижения ((ИнтернетИнтернет, , дискидиски, , скачиванияскачивания).).

МониторитьМониторить динамикудинамику использованияиспользования ии
распространенияраспространения продуктапродукта. . ((СтатистикаСтатистика попо операциямоперациям
активацииактивации ии созданиясоздания серийныхсерийных номеровномеров))..

УправлятьУправлять лицензиямилицензиями вв режимережиме реальногореального временивремени..
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Дополнительные возможности и требования

• Количество активаций
количество раз, которое можно активировать продукт

• Время жизни серийного номера
период времени, в течение которого можно активировать и
использовать продукт

• Возможности комбинированной продажи версий для
мобильных устройств и персональных компьютеров

• Возможность активации через SMS, WEB, по телефону и т.п.

• Снижение затрат на выпуск, обновление, сопровождение

• Ограничение функционала, «по-уровневая» продажа
продукта
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